Exemple d’etude de
ciblage Nomination ’V\ nomination

SMART DATA FOR NESS PERFORMAN




“Y\ nomination  NOMINATION A IDENTIFIE 3 AXES D’AMELIORATION

Ameéliorer la Mieux adresser
couverture de vos comptes

votre marche

Importer de nouveaux comptes prospects Disposer de nouveaux points
(& contacts associés) qui entrent dans d’entrée contacts dans vos comptes
votre cible et que vous n'avez pas dans existants

votre CRM

Corrigez vos
données

Mettre a jour vos contacts
existants


https://app.powerbi.com/groups/me/reports/9963ba95-d3b4-49ff-83cb-081d4de24569/?pbi_source=PowerPoint
https://app.powerbi.com/groups/me/reports/9963ba95-d3b4-49ff-83cb-081d4de24569/?pbi_source=PowerPoint
https://app.powerbi.com/groups/me/reports/9963ba95-d3b4-49ff-83cb-081d4de24569/?pbi_source=PowerPoint

“W\nomination  LEVIER 1 : AMELIORER LA COUVERTURE DE VOTRE MARCHE

Nomination peut vous donner accés a de nouveaux comptes
prospects & contacts associés absents de votre fichier.

Entreprises Contacts
INDICATEURS CLES
Tél. Standard Mails Lignes directes / Assistantes
‘ 85 % ‘ 95 % \ . 19 %
SIGNAUX D'AFFAIRES 12 MOIS
Speakers Projets détectés Nominations

584 13 148 646




"W\ nomination  LEVIER 2 : MIEUX ADRESSER VOS COMPTES

Sur les entreprises présentes dans votre fichier, Nomination peut
vous donner acces a de nouveaux contacts.

Entreprises Contacts
21 050 83 364
INDICATEURS CLES
Tél. Standard Mails Lignes directes / Assistant es

‘ 95 % ‘

Speakers Projets détectés Nominations

2 644 26 183 2 935

‘ 96 % \ B oiv

SIGNAUX D'AFFAIRES 12 MOIS




"W\ nomination  LEVIER 3 : CORRIGER VOS DONNEES

Enrichir I'information Rectifier Supprimer

sur vos contacts les contacts erronés les contacts obsolétes

41 161 32 079

1) Segmenter plus efficacement avec 1) 1) Nettoyer votire base pour éviter
nos criteres de qualification: secteur en identifiant ou sont désormais vos de polluer vos actions de prospection
d’activité, fonction clé, tranche de CA contacts qui ont changé d’'entreprise

et d’effectif.

2) Garantir la délivrabilité de vos actions
2) en limitant les hardbounces (npai)
et marketing en adressant vos contacts

sur leurs postes actuels o
3) Respecter les obligation RGPD

de suppression des données obsoletes
3) Déclencher un plan d’action
immeédiat de

Nomination.fr




“W\ nomination  SYNTHESE DU DIAGNOSTIC

Ameéliorer la couverture Mieux adresser
de votre marchée vos comptes

Elargir votre champ d'actions Compléter les contacts
en ajoutant de nouveaux manquants
prospects sur votre cible sur les entreprises

business de votre fichier

83 364

Corriger
vos données

Supprimer vos doublons
et les contacts inactifs,

Enrichir les données
manquantes
(fonctions, coordonnées)

Mettre a jour les situations

professionnelles




"W\ nomination  \/OTRE ETUDE DE CIBLAGE

Vous souhaitez realiser une etude
de ciblage personnalisée gratuite ?

N'hésitez pas a me contacter : ®. . .
Nicolas Chevant "W\ nomination

SMART DATA FOR BUSINESS PERFORMANCE

nchevant@nomination.fr
06 6132 74 93
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